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Carga horaria: 5 horas semanales

Orientacion del curso: Orientacion en {_%%tién Comeycial, nicleo de licenciatura
Créditos: 10

Tipo de curso: Practico ~Tedrico

" Horario: Lunes v jueves de 17.30 a 20.

Profesor; Jorge E. Bonnin - jbonnin@ung.edu.ar

OBJIETIVO DE LA MATERIA

Capacitar al alumno para que, una vez finalizado el curso, se encuentre en condiciones de
enfrentar cualguier actividad de comercio exterior, familiarizandose con 1os aspectos practico-
operativos que las mismas requieren.

PROGRAMA Y BIBLIOGRAFIA

El material bibliografico que'sé utilizara a lo largo de todo el curso esta contenido en:
Bibliografia Obligatoria:

. Codigo Aduanero y complementarios

. Como exportar e importar ; Agustin E. Digier ; 20 Edicion Valletta Ediciones ;
2001 .

INCOTERMS; Camara de Comercio Internacional ; Version afio 2000
BROCHURE 500; Camara de Comercio Internacional

BROCHURE 522; Camara de Comercio Internacional -

Apuntes: Varios en forma digital e impresos.
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Bibliografia de Consulta;

7. Manual del Exportador; José M. Moreno: Ediciones Macchi

8. Estrategias de Megocios Internacionales ; Maria del Carmen Garcia Valverde ;
Editorial Coyuntura SAC ; 2000

9. Como exportar o importar ; Aldo Fratalocchi ; Editorial Errepar 2002

10.Las PYMES exportadoras argentinas exitosas; Moori Koenig, Milesi, Yoguel. Mifio
y Davila Editores, 2001

1i.Nuevos principios de Comercio Internacional, para actuar en escenarios
globalizados. Ledesma Carlos A.- 52 Ed. Actualiz. Edit. Macchi — 1997

Temario por Unidades

Unidad 1:

Eleccién del tema del trabajo a desarrollar; Constitucion de los Grupos. Descripcion y
comentarios, justificacién de la eleccion del tema del trabajo a desarrollar. Organizacion para
el desarrollo del Trabajo. Generalidades sobre creacion y lanzamiento de una empresa
comercial,

Aduanas,; Conceptos generales sobre el funcionamiento vy legislacién, Codigo Aduanero.
Ref. bibliografica: Obras indicadas; 1. 2. 6.7. 9. 11,
* Unidad 3:

Operatoria; Valor, importancia del mismo a los efectos aduaneros. Relacion con el _ _
Despachante de Aduana. Secuencias de operaciones tipicas (Importacion y Exportacion)
Documentacidn; necesaria para una operacion de Comercio Exterior.

Ref. bibliografica: Qbras indicadas; 2.3.4.5.6.7. 9. 11.

IMJ@@Mz |

- Calidad; Con(lzepi;o, importancia, normalizacion, sistemas y certificaciones.
Ref. bibliografica: Obras indicadas; 2. 6.7, 8, 9. 10, 11.

- Unidad 5:

Producto; Producto objeto de la operacion de comercio exterior, Caracterfsticas del mismo.

Fractica y Operatoria de Comercio Exterior - Primer semestre de 2005 - Profesor: Jorge E. Bonnin

Pég. 2de 2



Universidad  Practica v Operatoria de Comerxcio
Nadional Exterior .

de Gitimes

Adaptacién. As spectos internos de la.empresa productora. Envase y ami:aa&aje
Generalidades, importancia de los mismos, funcionalidad. Exigencias segun el tipo do
transporte.

Ref. bibii?::g;!‘éfie:a: Obras indicadas; 2.6.7. 8. 9. 10. 11.

Unidad 6:

Logistica y Transporte; Transporte, flete y carga; diferencias, distintas modalidades,
caracteristicas, el transporte como criterio de sistema integral. Cadena de valor. Costos. La

" Distribucién Fisica Internacional (DFI) y la_Logistica Comercial Internacional {LCI). Conceptos
de fa Filosofia "JIT" (Just in time) y “Trade off. Eleccién del medio de transporte.

Ref. hibliografica: Obras indicadas:; 2. 3.6.7. 9,10, 11,

Unidad 7

‘Mercado; conceptos, mercados nacional, regional e internacional, actores. Aspectos cuali y
cuantitativos. Informacion necesaria. Perfil y estudio de mercado.

Ref. bibliografica: Obras indicadas; 6.7.8. 9, 10, 11,
Unidad §:

Canales {.iﬁ% Comercializacion; Distintos tipos, caracteristicas e importancia de los mismos
- segin el producto. Concertacion y formalizacion de negocios de comercio exterior;
elementos de marketing internacional, desarrollo de una oferta, presupuesto, factura
proforma, ordei de compra, aceptacidn/confirmacion. Legislacion internacional, conceptos v
- requerimientos minimos para formalizacion. INCOTERMS 2000.

' Ref, E;rii:al.iugrafif;a: Obras indicadas; 2. 3. 4. 5. 6. 7. 8.9.10. 11.
Unidad 9:

Costos y precios; Costos del producto. Costos de las operaciones “de importacion y
exportacion. Costos financieros, su importancia, Criterios a tener en cuenta para fijar precios
de venta de exportacion. Calculatoria. Medidas de asistencia y fomento a las exportaciones:

Ref. bibliografica: Obras indicadas: 2.3,4.5.6.7.9. 11,

Unidad 10;

Formas de pago y financiamiento; Instrumentos mas comunes, Fuentes tradicionales
de financiamiento. Utilizacion del seguro de crédito comao instrumento financiero. Forfaiting,
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leasing, Factoring. Mercado y control de cambios, Seguros; Riesgos, costos, coberturas.
-Distintos tipos de seguros: de transporte; cauciones aduaneras, de crédito, de cambio,

Rgf. hibliografica: Ohras indicadas; 1.2.4.5,6.7.8.9. 11
METODOLOGIA de EVALUACION
La evaluacion, calificacion y aprobacion de la materia serd en forma individual v grupal,

En forma individual: a través de dos exdmenes parciales, un recuperatorio integrador v la-
evaluacion del desempefio individual a lo largo del curso. Para este (ltimo aspecto, se tendra
en cuenta la asistencia a clases, _

Los alumnos que obtengan en los exdmenes parciales una calificacion promedlio de entre.
siete (7) y diez (10) puntos, no habiende sido menor a 7 (siete) puntos la calificacion en
alguno de los parciales, quedaran-eximidos de rendir el examen recuperatorio integrador.

En forma grupal, la evaluacion se obtendrd a través de la ponderacion de los siguientes
aspectos de un trabajo practico a realizar en grupo, durante la cursada:

- I. Desarrollo del trabajo, durante la cursada.
II. Trabajo terminado (Informe escrito Final),
1L Evaluacion en forma escrita sobre el trabajo.
IV. -Presentacion y exposicion final del trabajo, ante los demas grupos.

ASPECTOS COMPLEMENTARIOS

Durante la cursada, esta prevista la realizacion de una visita a la Aduana, v/o a entidades
relacionadas con el comercio exterior; depésito fiscal, terminal de contenedores, exposiciones
- sectoriales de interés, como asi taminen la visita vy char as de especialistas en temas de 1a

' materia,

Se prevé también una presentacion v exposicién final de cada grupo de estudiantes, con 1a
utilizacion de medios tecnoldgicos actuales, PC, proyector y software Power Point o similar,
ante los demas grupos.

Las comunicaciones de la materia se realizan a través de una lista de distribucién propia-en
Internet: El acceso a la biblioteca de apuntes digitalizados, se realiza iaz'nbren a traves del
sitio de la lista mencionada.
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