ANEXO |

Departamento de Ciencias Sociales
Programa Regular — Cursos Presenciales

Carrera: Licenciatura en Comercio Internacional

Aiio: 2010

Curso: Clasificacion, Valoracién y Costos de
Exportacion

Indique la denominacion completa, tal como consta en el Plan de Estudios correspondiente.

Profesor: Scatizza, Alfredo Martin

Carga horaria semanal: 4 hs. semanales: lunes y jueves de 20 a 22 hs.

Y una hora extra aulica

Debera consignar la carga horaria total del curso, indicando las horas de docencia frente al curso mas la hora
correspondiente a las actividades extra-dulicas. Por ejemplo: 4 horas Gulicas y 1 hora extra-éulica.

Horas de consulta extra clase: 1 hora semanal: lunes de 17 a 18 hs.

Los profesores con Dedicacion Exclusiva y Semi-exclusiva deberdn indicar en total dos horas de consulta semanal
repartidas en dos dias diferentes. Por ejemplo, lunes y jueves de 14 a 15hs. Los profesores con dedicacion simple
deberdn indicar una hora de consulta semanal y podré ser un sélo dia.

Créditos: 10

Indique la cantidad de créditos que otorga el Curso, de acuerdo con el presupuesto horario del mismo. Si se trata de
un curso que es requisito obligatorio y no otorga créditos, por favor, especificar: “requisito obligatorio” en este
espacio.

Nucleo al que pertenece:  Ncleo Electivo de Licenciatura

Indique la denominacién del niicleo en el que el Curso se inserta. Las carreras de tronco tnico, como T. erapia
Ocupacional y Composicion con Medios Electroactisticos, no deben consignar nucleo.

Tipo de Asignatura: Tedrico-practica

Indique si se trata de una asignatura (predominante o exclusivamente) tedrica, de una tedrico-prdctica o de una
prdctica.

Presentaciéon y Objetivos: El presente curso tiene como objetivo general
introducir a los alumnos con conceptos claves y
terminologia especifica del comercio exterior. Asi
también, presentar el marco tedrico-practico que
permita conocer las etapas previas y posteriores del
proceso de exportacién e importacién, con motivo de
formar criterios de decisidn a la hora de implementar
proyectos de comercio exterior. Asimismo, se
trabajaré  sobre  diferentes  estrategias  de
internacionalizacion utilizadas por  empresas
exportadoras e importadoras.

En cuanto a los objetivos especificos el curso, el
mismo pretende:




- Brindar conocimientos, métodos y técnicas de
clasificacion arancelaria, a fin de determinar los
derechos y tributos que gravaren las mercancias en
aduana y su tratamiento arancelario de las
mercaderias susceptibles de comercio exterior.

- Determinar correctamente el valor en aduana de
las mercancias susceptibles de comercio
internacional, de acuerdo a la normativa aduanera.

- Familiarizar al alumno con herramientas y practicas
de uso corriente para calcular precios
internacionales, en funcion de Ilas clausulas
Incoterms negociadas.

- Conocer las formas que pueden adoptar las
empresas que operan en el comercio internacional
en cuanto a la organizacion de sus operaciones de
importacién/exportacion.

Enuncie los objetivos en términos del desempefio esperado de los alumnos. Por ejemplo: Que los alumnos
comprendan... Que los alumnos realicen...

Contenidos minimos:

Incoterms 2000, antecedentes, aplicacion. Usos frecuentes en
el comercio internacional. Clasificacion Arancelaria. Sistema
Armonizado de Designacién y Clasificacion de Mercaderias.
Uso de la nomenclatura. Valoracion de las Mercancias en
Aduana: El Acuerdo sobre Valoracion en Aduana del GATT.
Articulo VII del Acuerdo de Aranceles y Comercio. Evaluacion
y comparacién de ofertas de exportacion e importacion.
Consideracion de los elementos que influyen en la decision de
exportar e importar. Documentos exigidos por la Aduana,
entidades bancarias y otros organismos. Liquidacion de
derechos, tasas y tributos. Precios y costos de exportacion e
importacién. Consideracion de los elementos que
contribuyen para la elaboracion de un proyecto de comercio
exterior. Esquema organizativo de la empresa para operar en
el comercio exterior.

Copiar los contenidos minimos del correspondiente Plan de Estudio de la carrera o los aprobados por el Consejo

Departamental.

Contenidos Temiticos o Unidades:  ypnipAD 1. Codigo Aduanero y Clasificacion

Arancelaria

1.1 Nociones basicas sobre el Cédigo Aduanero.
Disposiciones Generales, Ambito espacial.
Territorio Aduanero General y Especial.
Importacién y exportacion. Mercaderia.




1.2 Destinaciones de Importacién y exportacion.
Servicio Aduanero. Organizacion. Funciones y
facultades. Las facultades aduaneras y el
tramite clasificatorio.

1.3 Clasificacion Arancelaria: Antecedentes sobre
el Sistema de Nomenclatura y Clasificacion
Arancelaria. Nomenclatura Arancelaria de
Bruselas en el marco de las gestiones por la
unidad europea y el GATT. El Sistema
Armonizado de Designacién y Clasificacién de
Mercaderias. Nomenclatura de la ALADI
(NALADISA). El Mercosur y la adopcién de
una Nomenclatura comuin: NCM.

1.4 Uso de la nomenclatura. Interpretacion de la
informacion del NCM. Reglas Generales de
Interpretacion de la Nomenclatura.
Interpretacion y estructura de la Nomenclatura
del Sistema Armonizado de Designacion y
Codificacion de Mercancias, base de la
Nomenclatura Comun Mercosur (NCM).

1.5 Incoterms 2000 y antecedentes.

UNIDAD 2. Valoracion en Aduana de las
Mercancias

2.1 Valoracién de las Mercancias en Aduana de
Importacién: Origenes y necesidades de
valorar las mercancias ante la Aduana. Teoria
y nociones de valor de las mercaderias. El
Acuerdo sobre Valoracion en Aduana del
GATT.

2.2 Interpretacion del Articulo VIl del Acuerdo de
Aranceles y Comercio. Su aprobacion vy
aplicaciobn en Argentina del Sistema de
Valoracion.

2.3 El Sistema unico de valoracion de mercaderias
en el Mercosur. Valoracibn vy practicas
comerciales desleales: Dumping y Subsidios.

2.4 Valoracion de las Mercancias de Exportacion:
Nocion de Valor Imponible, métodos para su
obtencion, cantidad a valorar, condicion de
pago; nivel comercial, distintos momentos de
valoraciéon. 2.5 Determinacién del coeficiente
de derechos de Exportaciéon (Art. 724 al 760),
procedimientos de pago de tributos.
Componentes del Valor en Aduana de
Exportacién, determinacién del Valor FOB vy
bases de incentivos promocionales. Precios
Oficiales.

2.6 Incentivos promocionales a las Exportaciones
Reintegro, Reembolso y Draw Back.
Impuestos, Tasas y Tributos vinculados al




Comercio Exterior (Art. 761 al 776 y del 820 al
836).

UNIDAD 3. Precios de Exportacion e Importacién

3.1 Andlisis de la férmula para la determinacién del
precio de exportacién, en funcién de la clausula
Incoterms negociada. Andlisis de costos;
variables, fijos, marginales. Componentes que
integran el precio de exportacion. Liquidacion
de derechos, tasas y tributos. Conformacién de
precios y costos de exportaciéon e importacion.

3.2 Evaluacibn y comparacion de ofertas de
exportacién e importaciéon. Consideracién de
los elementos que influyen en la decisi6bn de
exportar e importar. aspectos arancelarios,
cambiarios, impositivos, financieros, cupos,
prohibiciones, incentivos promocionales etc..

3.3 Documentos exigidos por la Aduana, entidades
bancarias y otros organismos.

3.4 Secuencias operativa de una Exportacion.
Secuencia Operativa de una Importacion.

UNIDAD 4. Gestion del Comercio Exterior en la
Empresa

4.1 Esquema organizativo de la empresa para
operar en el comercio exterior. Organizacién
del departamento de comercio exterior, pasos
previos a tener en cuenta. Esquema
organizativo.

4.2 Actividades principales del departamento de
comercio exterior.

4.3 Consideracion sobre los elementos que
contribuyen a la elaboracién de un proyecto de
comercio exterior de importacién y exportacion.

Detallar la estructura con que se presentardn los contenidos y los temas a ser desarrollados en la materia. El
contenido debe presentarte por Unidad temdtica.

Bibliografia Obligatoria:

UNIDAD 1. Cédigo Aduanero y Clasificacion Arancelaria

- Cbdigo Aduanero Ley 22.415 de 02/03/1981 y Decreto
Reglamentario 1001 del 21/05/1982. Art. 1 al 35. Art. 217 al
409. Art.585 al 607.

- Pranteda, Nicolds Natalio (2002), Clasificacion de
Mercancias en el Comercio Internacional, Editorial La Ley.

- Nomenclador Coman del Mercosur (N.C.M.) y boletines
oficiales.

- Fratalocchi, Aldo (2005), “Capitulo XVII: La Aduana. La
Nomenclatura del Sistema Armonizado”, en: Comercio




Exterior. Editorial: Ediciones Juridicas Cuyo.

UNIDAD 2. Valoraciéon en Aduana de las Mercancias

- Cédigo Aduanero Ley 22.415 de 02/03/1981 y Decreto
Reglamentario 1001 del 21/05/1982. Art. 635 al 640. Art.
651 al 672. Art. 724 al 776 y del 820 al 836

- Lascano, Julio Carlos (2003), El Valor en Aduana de las
Mercaderias Importadas. Editorial Osmar D. Buyatti.

- Fratalocchi, Aldo (2005), “Capitulo XVI: Sistema Tributario,
Promocional y de Defensa Comercial’, en: Comercio
Exterior. Editorial: Ediciones Juridicas Cuyo.

UNIDAD 3. Precios de Exportacién e Importacion

Codigo Aduanero Ley 22.415 de 02/03/1981 y Decreto
Reglamentario 1001 del 21/05/1982. Art. 724 al 776
Fratalocchi, Aldo (2005), “Capitulo V: La Oferta o
Cotizaciéon Internacional’”, "Capitulo VI: El Precio de
Exportaciéon. Politica de Precios” y “Capitulo XIX:
Secuencia Operativa de una Operacion Definitiva de
Exportacién-Importaciéon”, en: Comercio Exterior. Editorial:
Ediciones Juridicas Cuyo.

- Fratalocchi, Aldo (2008), Carpeta de Trabajo: Tépicos en

Comercio Internacional. Ed. Universidad Nacional de
Quilmes

- Ledesma Carlos A. (19979. Nuevos principios de Comercio

Internacional, para actuar en escenarios globalizados; 5%
Ed. Actualiz. Edit. Macchi

- Camara de Comercio Internacional, INCOTERMS:; Version

afio 2000

- Arese, Héctor Félix (2003). “Parte 1V: Capitulos: 8, 9, 10,11;

Parte V: Capitulos: 12, 13, 14, 1516 y 17", Practica
Profesional de Negocios Internacionales. Editorial Norma.
Minervini, Nicola (2003) “Cap.dl EI Pian de
Internacionalizacién; Cap.Xll: Formas de Gestion del
Mercado, Cap.XIll: La seleccion de la contraparte o socio;
Cap.XIV: La Ingenieria del Precio; Cap.XV: El Consorcio de
Exportacién”, en La Ingenierfa de la Exportacién 4° Edicién,
Editorial Mc.GrawHill

UNIDAD 4. Gestion del Comercio Exterior en la Empresa

Colaiacovo, J. L (1996), “Capitulo 4: Departamento de
Comercio Exterior’, en: Canales de Comercializacion
Internacional. Editorial Ediciones Macchi.

Fratalocchi, Aldo (2005), “Capitulo Il: La decisibn de
exportar. Organizacion y Control”, en: Comercio Exterior.
Editorial: Ediciones Juridicas Cuyo.

Arese, Héctor Félix (2003). “Parte V: Capitulo: 17", Préactica
Profesional de Negocios internacionales. Editorial Norma.
Minervini, Nicola (2003) “El Consorcio de Exportacion;
Cap.XVIl: El Departamento de Exportacion: gestion y
funciones; Cap. XVII: Ejemplos de Formatos; Cap.XVIll: La
Informacién en un Departamento de Exportacién”, en La
Ingenieria de la Exportacién 4° Edicion, Editorial
Mc.GrawHill.




Indique las referencias bibliogrdficas completas por Unidad temdtica (incluyendo la mencién del / de los capitulos

y/o apartados cuya lectura se exige).

Bibliografia de consulta:

UNIDAD 1. Cédigo Aduanero y Clasificaciéon Arancelaria
No posee bibliografia de consulta.

UNIDAD 2. Valoraciéon en Aduana de las Mercancias

- Cédigo de Valoracion del GATT (Ley 23.311). Acuerdo
Relativo a la Aplicacion del Articulo VIl del Acuerdo
General de Aranceles Aduaneros y Comercio. Cdédigo
Aduanero Ley 22415 Decreto Reglamentario 1001/82 y
sus modificatorias Resoluciones de la AFIP/DGA vigentes.

UNIDAD 3. Precios de Exportacion e Importacién
- Moreno, José M. Manual del Exportador, Ediciones Macchi
- Aldo Fratalocchi (2008). Como exportar o importar. Calculo
del Costo y del Precio Internacional;, Editorial Errepar.
- Digier, Agustin E. (2001). Como exportar e importar, 2°
Edicién Valletta Ediciones.

UNIDAD 4. Gestion del Comercio Exterior en la Empresa
No posee bibliografia de consuita.

Indique la referencia bibliogrdfica completa (incluyendo la mencion del / de los capitulos y/o apartados cuya lectura
se sugiere). Este punto puede especificarse en forma general para todas las Unidades al final de las mismas.

Modalidad de dictado:

Por ser un curso tedrico-practico todas las unidades teméaticas
del programa de la materia esta compuesto, por un lado, por
un conjunto de clases teédricas en donde se abordara los
conceptos troncales de cada unidad, como asi también de la
bibliograffa obligatoria. Por otro lado, se asociaran esos
conceptos tedricos con casos reales, pudiendo acompafiarse
documentacién de uso frecuente en operaciones de comercio
exterior.

Desde el punto de vista de la practica, cada unidad tiene como
objetivo que los alumnos puedan aplicar y descifrar diferentes
problemas que pueden presentarse en el campo profesional,
los cuales, seran presentados en forma de casos a resolver
De esta manera, se propondran trabajos practicos una vez
cubierta la parte teérica en donde se resolvera a modo de
ejemplo un caso modelo, para luego implementar diferentes
niveles de complejidad, los cuales deberan ser resueltos por
los alumnos en cada clase.

Para el dictado de las clases se utilizara el aula muitimedia los
dias jueves para presentar en formato Power Point (a modo de
resumen) los puntos nodales de cada unidad. Asimismo, se
proporcionara a los alumnos el material de lectura obligatoria
en et Centro de Fotocopiado de la Universidad, en formato
PDF. Sobre la bibliografia obligatoria, se les indicara las




lecturas que deberan realizar para cada semana.

Finalmente, para las clases practicas en donde los alumnos
deban resolver ejercicios de clasificacion arancelaria se
proporcionara en el aula la Nomenclatura Comun Mercosur
(NCM). No obstante, se sugiere que cada alumno se
familiarice con esta herramienta a través de sitios Web que
proporcionan la NCM actualizada on-line.

Especifique el cardcter de las actividades de ensefianza-aprendizaje (clases tedricas, trabajos prdcticos, trabajos de
campo, etc.)

~— Actividades extra-aulicas obligatorias: ?: resag'léiat;érg te|:t 1:4?:;;’; y (s’:
trabajos practicos durante el
dictado de la materia, los cuales
tendran carédcter obligatorio, los
cuales tendran una ponderacién del
25% sobre el total de la nota final.

La fecha de realizacibn sera
comunicada con una semana de
anticipacién y en el caso de los test
de lectura &6 trabajo practico
domiciliario el tiempo de realizacion
sera de una semana como plazo
maximo. En caso de feriado, asueto
6 ausencia del docente Ilos
alumnos/as deberan enviar via e-
mail el test a la casilla de correo
electrénico del docente, sin
excepcion alguna.

Indicar el tipo de actividades (trabajos prdcticos, test de lectura, monografias, cuestionario de preguntas, ejercicios,
etc.) que utilizard para reemplazar la hora semanal que se disminuy frente al curso. Describir el objetivo de la
actividad y la participacion que estas tareas tendrdn en la nota final !

.y Se adoptan las sugerencias de la Direccién de la carrera de
Evaluacién: acuerdo al Régimen de Estudios vigente, Resolucién (C.S.) N°
04/08, siendo las instancias de evaluacion dos parciales, al
menos un recuperatorio y examenes integradores (el cual
podra adoptar la forma de trabajo de investigacion a designar
por los docentes del curso) para los alumnos que no

promocionen el curso.

- Para aprobar la asignatura los alumnos deberan rendir al
menos dos examenes parciales escritos 6 reemplazar el

'\\"a\ ! Las Carreras contempladas para completar este ftem son las que figuran en la Resolucién (C.D.) N°
\ 206/09: Diplomas en Ciencias Sociales y en Economia y Administracién, Licenciaturas en Ciencias
Sociales, Comercio Internacional, Comunicaciéon Social y Educacién, y Profesorados de Ciencias

Sociales, de Educacién y de Comunicacién Social.




segundo parcial por un trabajo de investigacién escrito, el
cual, a su vez, serd defendido en forma oral individual o
grupal (no mas de tres alumnos por grupo). El trabajo de
investigacion debera ser presentado en soporte papel y
digital en la fecha del segundo parcial y debera contener
todos los temas desarrollados en cada una de las unidades
que integrarian el Segundo Parcial, motivo por el cual se
realizaran encuentros presenciales y semanales con los
docentes a cargo del curso, a fin de evaluar los avances del
trabajo de investigacion. Quienes opten por esta modalidad
de evaluacidn, deberdn comunicarlo al inicio del
cuatrimestre.

Promocioén: aquellos alumnos que obtengan un promedio de
7 (siete) puntos en las instancias parciales de evaluacion y
un minimo de 6 (seis) puntos en cada una de ellas. Esto
significa que la calificacion obtenida en cada parcial y el/los
recuperatorio/s correspondiente/s debe promediarse. Por
ejemplo: obteniendo un 6 en el primer parcial y un 8 en el
segundo o viceversa. No asi quién obtenga un 6 y un 7,
respectivamente. En este caso deberd rendir el examen
Integrador.

Desaprobado: aquellos alumnos que en promedio (sobre las
instancias de evaluacién) hayan obtenido una nota menor a
4 (cuatro).

Perderén la regularidad quienes no se presenten a rendir
en ambas instancias de evaluacion (primer y segundo
parcial) quedando como ausentes en la materia. Solo se
aceptaran razones debidamente justificadas con
suficiente anticipacién 6 enfermedad (con su respectivo
certificado médico).

Integrador. deberan rendir el examen integrador quienes
obtengan un puntaje entre 1 (uno) y 6,99 (seis noventa y
nueve). Aquellos alumnos que obtengan un minimo de 4
(cuatro) puntos en la instancia de integrador aprobaran la
materia. La calificacion final estard& compuesta por el
promedio de las notas obtenidas en las instancias de
evaluacion y la correspondiente al integrador. Los alumnos
que no hubieran aprobado el examen integrador en la
primera instancia (ya sea porque lo desaprobaron o porque
estuvieron ausentes) tendran ia oportunidad de rendir un
segundo examen integrador durante el siguiente cuatrimestre
de clases.

En caso que el alumno desapruebe uno o ambos parciales
debera realizar el examen Integrador de la materia,
respectivamente. Los alumnos que hayan obtenido una
calificacion menor a 4 (cuatro) en ambas intancia de
evaluacion automaticamente quedaran reprobados de la
cursada sin posibilidad de recuperar. Es decir, solo podran
reprobar con menos de 4 (cuatro) en solo una de las
instancias de evaluacion. La nota final, sera el promedio de
las intancias evaluativas (se incluyen las actividades extra-
aulicas) que haya rendido el alumnos (es decir, tanto de
notas de parciales, extra-aulicas, como del examen




recuperatorio e integrador).

- Quienes no hayan promocionado y pasen a la instancia de
integrador se calificara con una nota entre 1 y 10 puntos,
siendo necesario un minimo de 4 puntos para la aprobacion
de la materia.

- Segundo Integrador: La implementacién del segundo
integrador sera oportunamente reglamentada por la
Secretaria Académica y comunicada por el Departamento de
Ciencias Sociales y la respectiva carrera. La fecha de
evaluacién serd antes de la finalizacion del cuatrimestre
siguiente.

- Aprobacién: para aprobar cada instancia de evaluacién
(incluso el integrador) el alumno deberd responder al
menos el 60% del total del examen. La calificacion sera
integral, es decir, estara conformada por la participacién del
alumno en clases, la realizacién de trabajos practicos de
caracter obligatorio (comunicados con previo aviso) durante
la cursada. Asimismo, se considerara la pertinencia,
claridad y amplitud de los conocimientos abordados en
las respuestas de cada evaluacion.

Nota final del curso: se compone del promedio de las
calificaciones obtenidas en los parciales, los recuperatorios y
el integrador si correspondiera mas actividades extra-aulicas.

Asistencia: E| control de la asistencia a los cursos y la
justificacion de las diferentes situaciones que pudieran
presentarse son de exclusiva consideracion del docente del
curso.

de la nota final (el peso que cada una de estas instancias tiene en la nota final). R

ajustarse al Régimen de Estudio vigente aprobado por la Universidad Nacional de fQuf}
04/08. ,
7

Inicializar cada hoja y firma comple

Indicar las instancias de evaluacion (cantidad de: parciales, trabajos prdcticos, test '

Alfreds M,




